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Abstrak maksimal 500 kata yang memuat permasalahan, solusi dan luaran yang dicapai sesuai
dengan masing-masing skema pengabdian kepada masyarakat. Abstrak juga memuat uraian secara
cermat dan singkat mengenai Laporan yang dibuat. Abstrak dibuat dalam Bahasa Indonesia dan

Bahasa Inggris

ABSTRAK

Pondok Pesantren Tahfidz and Entrepeneur Yatim dan Dhuafa MADINAH AL HIJRAH adalah
Lembaga sosial yang bergerak di bidang pendidikan, tahfidz dan pengasuhan yatim dan dhuafa
yang berkonsentrasi mendidik dan mengasuh serta membekali anak asuhnya dengan
menitikberatkan pada 3 hal utama selain pendidikan formal yakni: pendidikan budi pekerti
(akhlaq), tahfizul Quran, dan juga kewirausahaan. Terletak di Kampung Halimun, Desa Cimanuk,
Kabupaten Pandeglang, Provinsi Banten, Ponpes MADINAH AL HIJRAH memiliki potensi alam
dan lingkungan yang mendukung untuk pengembangan budidaya pertanian, perikanan dan produk
olahan makanan. Kegiatan PkM ini bertujuan untuk membekali pengurus Ponpes dan para santri
pengetahuan tentang: 1) bagaimana menciptakan peluang usaha dari hasil budidaya lele; 2)
bagaimana mengidentifikasi target pasar ; dan 3) bagaimana membuat rencana bisnis yang akan
dijalankan. Metode kegiatan dilakukan melalui pelatihan dengan memberi motivasi berwirausaha,
memberi ide kreativitas dan inovasi dalam mengolah hasil budidaya pertanian dan perikanan,
memberi bimbingan cara melakukan analisis pasar dan praktek membuat rencana bisnis.
Pelaksanaan kegiatan dilakukan secara luring dan daring. Hasil evaluasi Terhadap kegiatan PkM
terlihat Yang Dilaksanakan bahwa pelatihan yang diberikan memberikan dampak positif pada
peningkatan kreativitas dan keterampilan manajemen usaha para pengurus dan santri di Ponpes
MADINAH AL HIJRAH.

Kata kunci maksimal 5 kata

olahan lele, wirausaha, rencana bisnis
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ABSTRACT

Tahfidz Islamic Boarding School and Entrepreneurs MADINAH AL HIJRAH is a social institution
engaged in education, tahfidz who concentrate on educating and nurturing and equipping their
children by focusing on 3 main things besides formal education, namely: character education
(morality), tahfizul Quran, and also entrepreneurship. Located in Halimun Village, Cimanuk
Village, Pandeglang Regency, Banten Province, Ponpes MADINAH AL HIJRAH has natural
potential and a supportive environment for the development of agricultural cultivation, fisheries
and processed food products. This community service activity aims to provide school
administrators and students with knowledge about: 1) how to create business opportunities from
catfish cultivation; 2) how to identify the target market; and 3) how to make a business plan that
will be executed. The method of activity is carried out through training by providing
entrepreneurial motivation, giving creative ideas and innovations in processing agricultural and
fishery cultivation products, providing guidance on how to conduct market analysis and practice
making business plans. Activities are carried out offline and online. The results of the evaluation
of community service activities show that the training provided has a positive impact on increasing
creativity and business management skills of the administrators and students at Ponpes MADINAH
AL HIJRAH.

|Keyw0rds maximum 5 words

processed catfish, entrepreneurship, business plans
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BAB 1. PENDAHULUAN

1.1. Latar belakang
Pondok Pesantren MADINAH AL HIJRAH, yang terletak di Kampung Halimun, Desa Cimanuk,

Kabupaten Pandegang, Provinsi Banten memiliki potensi alam dan lingkungan yang mendukung
untuk pengembangan budidaya pertanian, perikanan dan produk olahan makanan. Potensi tersebut
telah dimanfaatkan oleh pihak Ponpes dengan memanfaatkan lahan pertanian untuk sawah dan
budidaya ikan lele. Hasil panen dan budidaya ikan lele tersebut awalnya masih digunakan untuk
konsumsi sendiri dan belum dijual ke konsumen. Selanjutnya usaha budidaya ikan lele mulai
dirintis dan direncanakan akan dilakukan secara rutin agar dapat dipasarkan dan menjadi sumber
pendapatan yang dapat menopang kebutuhan keuangan Ponpes.

Gambar 1. Budidaya Ikan Lele di Ponpes MADINAH AL HIJRAH

Dalam rangka mewujudkan rencana tersebut pengurus ponpes dan para santri merasa perlu untuk
dibekali pengetahuan tentang: 1) bagaimana menciptakan peluang usaha dari hasil budidaya ikan
lele; 2) bagaimana mengidentifikasi target pasar ; dan 3) membuat rencana bisnis yang akan
dijalankan.

Untuk itu sangat tepat bagi kami Tim PkM FEB USAKTI untuk bermitra dengan Pondok
Pesantren MADINAH AL HIJRAH, yang memiliki potensi baik dari sisi sumber daya alam
maupun sumber daya manusia yang potensial untuk dikembangkan dengan membekali keilmuwan
dan kecakapan dalam menciptakan peluang usaha dan mengelola usaha. Disini banyak generasi
muda yang memilik potensi untuk menjadi wirausaha yang cerdas dan berahlak mulia yang
nantinya mereka akan menjadi pemimpin di masa depan. Harapan kami dapat berkontribusi secara
keilmuwan dan menjalankan salah satu Tri Dharma Perguruan Tinggi, yaitu pengabdian kepada
masyarakat.



1.2. Masalah
Budidaya ikan lele dirasakan cukup efektif dan ekonomis yang mana dalam jangka waktu budidaya

memakan waktu sekitar 3-4 bulan setiap musim dan dapat diproduksi sebanyak 1,1 ton/tahun/Ha
(Mawardiningsih, 2016). Budidaya ikan lele ini mulai dicoba untuk dirintis di Ponpes MADINAH
AL HIJRAH dengan perkiraan panen setiap 3-4 bulan setelah penebaran bibit usia sekitar 2
minggu atau setelah ikan lele mencapai ukuran konsumsi 6-9 ekor/kg. Hasil bududaya ikan lele
ini rencanaya akan dijual kepasaran. Di pasaran Harga jual ikan lele bervarisi. Harga ditingkat
pedagang atau pengepul berkisar antara Rp.15.000/kg sampai Rp.16.0000/kg. Sedangkan ditingkat
konsumen, harga jual ikan lele konsumsi mencapai Rp.16.000/kg sampai Rp.18.000/kg. Harga
tersebut kurang sebanding dengan biaya yang dikeluarkan mulai dari pembelian bibit, pembelian
pakan, pemeliharaan dan tenaga kerja. Permasalahan seperti ini semakin terasa di saat panen raya
(saat pengeringan kolam) harga ikan lele per kilogram cenderung turun dibawah harga standar
sehingga menimbulkan kerugian. Masalah ini kerap dikeluhkan oleh para pembudidaya ikan lele.

Agar hasil bududaya ikan lele memiliki nilai jual tinggi, perlu kiranya membuat inovasi kedalam
bentuk makanan olahan dari pada menjualnya dalam bentuk ikan segar. Mengolah ikan lele
menjadi makanan olahan dan mengemasnya dengan menarik diharapkan dapat bernilai jual lebih
tinggi serta berpotensi meningkatkan pendapatan.

Tidak cukup sampai pada tahap inovasi, agar produk yang dihasilkan dapat diterima dan laku
dipasaran penting untuk mengidentifikasi dan menentukan target pasar sehingga jelas pasar yang
dituju untuk menentukan strategi apa yang perlu dilakukan untuk memasuki segmen pasar tersebut.
Selanjutnya agar usaha yang dirintis menguntungkan dan terus berkesinambungan perlu
perencanaan yang matang baik dari sisi perhitungan bisnis maupun pengelolaan usaha.

Tiga hal diatas merupakan permasalahan yang dihadapi oleh mitra yang akan kami coba untuk
dicarikan solusinya melalui kegiatan PkM ini. Rangkuman permasalahan mitra dan solusi yang
ditawarkan dirangkum dalam tabel berikut ini.

Tabel 1. Permasalahan Mitra dan Solusi yang Diatawarkan

@- Permasalahan Solusi

1. Hasil budidaya lele berdaya saing rendah Menggali ide dan kreativitas dalam
membuat inovasi hasil budidaya lele
menjadi makanan olahan yang bernilai jual

tinggi
2. Belum terindentifikasi dan terciptanya Membimbing mitra dalam
pasar sasaran mengidentifikasi dan menentukan target

pasar potensial
3. Belum ada perencanaan usaha secara Mendemontrasikan langkang-langkah
matang membuat rencana bisnis




1.3. Tujuan
Adapun tujuan dari kegiatan PkM ini adalah:
1) Untuk memotivasi mitra dalam membuat inovasi produk olahan lele agar memiliki nilai jual

yang tinggi;
2) Untuk membimbing mitra dalam mengindentifikasi dan menentukan pasar sasaran;
3) Untuk meningkatkan keterampilan mitra dalam merencanakan dan mengelola usaha.

1.4. Manfaat
Membantu mitra dalam menciptakan inovasi produk olahan ikan lele, mengidentifikasi pasar

sasaran, dan menyusun rencana bisnis yang akan dijalankan.

1.5. Pendekatan Pemecahan Masalah
Materi pelatihan yang akan diberikan diharapkan dapat menjadi solusi atas permasalahan yang

dihadapi oleh mitra atau memenuhi kebutuhan mitra. Materi yang akan diberikan mencakup tiga
hal yaitu:

Pertama, untuk memotivasi mitra dalam membuat inovasi produk olahan lele agar memiliki nilai
jual yang tinggi. Inovasi merupakan suatu gagasan, metode, atau objek yang dianggap sebagai
sesuatu yang baru tetapi bukan merupakan hasil dari penelitian mutakhir (Rogers, 2011). Dalam
hal ini Tim PkM akan memberi ide-ide dan gagasan dengan cara menampilkan success story dari
para wirausaha lain yang telah berhasil membuat inovasi dan dampaknya pada keberlangsungan
bisnis mereka. Dengan cara ini diharapkan akan tumbuh gagasan dan kreativitas peserta untuk
membuat inovasi produk.

Kedua, untuk membimbing mitra dalam mengindentifikasi pasar sasaran. Hasil pengabdian yang
dilaksanakan oleh Soeharjoto, Yusran, Tribudhi, Hermawan, dan Masnita (2021), membuktikan
bahwa meningkatnya pengetahuan dan wawasan mengenai potensi pasar dan pemasaran dapat
memotivasi untuk melakukan inovasi pemasaran. Langkah utama yang akan digunakan dalam
merancang analisa ini, adalah: 1) menentukan segmen potensial (market segmentation), 2) memilih
segment untuk dimasuki (market targeting), dan menetapkan pasar sasaran (market positioning).

Ketiga, untuk meningkatkan keterampilan dalam merencanakan dan mengelola usaha. Hasil
pengabdian Masnita, Nurhaida, & Pohan, (2021), menyatakan bahwa penting untuk menanamkan
kesadaran akan pentingnya membuat suatu rencana usaha serta pengetahuan dan keterampilan
untuk membuatnya mengingat manfaatnya yang sangat besar. Disni Tim PkM akan
mempraktekan langkah-langkah menyusun rencana usaha dengan menggunakan Business Model
Canvas.



1.6. Khalayak Sasaran
Pengurus, guru dan santri Pondok Pesantren MADINAH AL HIJRAH, yang terletak di Kampung
Halimun, Desa Cimanuk, Kabupaten Pandegang, Provinsi Banten.

1.7. Pembagian Kerja Pelaksana

No Nama Tugas

1. | Dida Nurhaida SE., MSi Dosen Ketua

2. | Dr. Yolanda Masnita, MM. Dosen Anggota
3. | Dr. Khomsiyah, Ak.,CA. Dosen Anggota
4. | Qoriyatul Qolbiyyah Mahasiswa Anggota
5. | Thazgia Dhia Hasna Alumni Anggota
6. | Dewi Anggraeni Laboran Anggota




BAB 2. PELAKSANAAN KEGIATAN

2.1. Persiapan Kegiatan

Sebelum pelaksanaan kegiatan PKM, tim PKM telah melakukan koordinasi dengan ketua dan
pengurus mitra sehingga diketahui permasalahan dan kebutuhan yang sedang dihadapi oleh mitra.
Tim PkM memberikan saran dan solusi yang akan dilaksanakaan pada kegiatan PkM. Adapun
diagram alir pelaksanaan adalah sebagai berikut :

4 Proposal \

« Analisis Situasi
» Permasalahan

dan Solusi yang
ditawarkan

Pengabdian
kepada
Masyarakat

Mitra lebih
berdaya

Mitra belum
berdaya

2.2. Materi Kegiatan

Materi pelatihan berkaitan dengan inovasi produk dan menciptakan peluang usaha bagi UKM
yang terdiri dari:

1. Bagaimana menciptakan peluang usaha

2. Melakukan survey pasar dan identifikasi pasar sasaran

3. Menyusun rencana bisnis

2.3. Pelaksanaan / Metode Pelaksanaan

Teknologi pelaksanaan yang digunakan adalah dalam bentuk pelatihan, yaitu membekali mitra
pengetahuan, informasi, gagasan dan keterampilan secara sistematik, terencana dan terarah agar
tergali ide-ide kreatif dan meningkatnya pemahaman tentang cara membuat rencana usaha dan
mengelola usaha.

Tahapan pelaksanaan disajikan pada tabel berikut:

No: Tahap Bentuk Kegiatan Indikator Keberhasilan
1.  Perencanaan Pembentukan Tim Tim berhasil dibentuk
2. Persiapan - Mencari mitra




Tahap Bentuk Kegiatan Indikator Keberhasilan
- Mengindentifikasi kebutuhan ~ Mitra berhasil diperoleh
mitra dan dapat didiskusikan
- Membuat kesepakan dengan tentang permasalahan dan
mitra kebutuhan mitra, lalu
dibuat kesepakatan tentang
materi, waktu dan tempat
pelaksanaan kegiatan
- Membuat proposal kegiatan Proposal di buat dan
disetujui
- Mempersiapkan materi Materi dibuat sesuai
kebutuhan mitra
- Mempersiapkan sarana dan Check list kelengkapan:
prasarana yang dibutuhkan - Virtual background
- Poster kegiatan
- Kuesioner umpan baik
- Absensi
Pelaksanaan Penyampaian materi: Materi yang disampaikan
Pelatihan - Menciptakan peluang usaha memberi solusi
- Mengindetifikasi pasar sasaran atas permasalahan mitra
- Membuat rencana usaha
Evaluasi Melakukan evaluasi atas - Peserta antusias saat
Pelaksanaan pelaksanaan kegiatan mengikuti kegiatan
Kegiatan - Peserta mengikuti
kegiatan secara penuh
- Peserta mengisi
kuesioner umpan baik
- Peserta mengisi absensi
Tindak lanjut Konsultasi dan pendampingan Terciptanya usaha mandiri

yang berkelanjutan

Monitoring dan

Membuat draft monev

Kesesuaian antara rencana

Evaluasi dan realisasi
Pengumpulan Mengumpulkan luaran dan Laporan dan luaran selesai
Laporan dan laporan tepat waktu

Luaran




BAB 3. KELAYAKAN PERGURUAN TINGGI

3.1. Deskripsi (kemampuan Prodi dan Fak serta Universitas dalam bidang PkM selama 3
tahun terakhir, dukungan material dan kebijakan, merujuk LED,
renstra/renop/roadmap pengelola)

Universitas Trisakti (Usakti) yang dikenal sebagai Kampus Pahlawan Reformasi adalah salah satu-

satunya perguruan tinggi swasta yang didirikan Oleh Pemerintah Republik Indonesia, melalui surat

Keputusan Menteri PTIP Nomor 014/dar tahun 1965 pada 9 November 1965. Pada saat ini Usakti

mempunyai 9 Fakultas dan 47 Prodi yang semuanya telah terakreditasi baik nasional maupun

internasional. Rekognisi Usakti ditunjukkan dengan akreditasi institusi A dari BAN-PT sejak

2017; Three Star University versi QS Stars 2020; Akreditasi A untuk Perpustakaan Trisakti;

mempunyai 106 mitra di luar negeri dan 376 mitra dalam negeri.

Visi Usakti adalah “Menjadi Universitas yang andal, berstandar internasional dengan tetap
memperhatikan nilai-nilai lokal dalam mengembangkan ilmu pengetahuan, teknologi, seni dan
budaya untuk meningkatkan kualitas hidup dan peradaban”. Misi ketiga adalah meningkatkan
peran serta Usakti dalam mendukung kebutuhan masyarakat dan industri melalui kegiatan
pengabdian kepada masyarakat. Usakti memiliki Lembaga Penelitian dan Lembaga Pengabdian
kepada Masyarakat yang dilengkapi dengan DRPMU, DRPMF, dengan 38 Pusat Studi, Pusat
Inkubasi, 91 laboratoirum, studio/galeri, sarana olah raga, dan kebun percontohan. Kegiatan
penelitian dan PkM tiga tahun terakhir adalah 683 penelitian dan 1187 pengabdian dari hibah
internal maupun eksternal, 9 diantaranya mendapat hibah DRPM; 1008 publikasi pada jurnal
nasional dan internasional. Luaran lebih dari 200 terdiri paten, paten sederhana, hak cipta, desain
industri, buku, dan ipteks lainnya. Usakti mendorong dosen untuk selalu melibatkan mahasiswa
dalam kegiatan PkM. Sistem penjaminan mutu internal telah berjalan dalam setiap kegiatan
akademik dan non akademik untuk peningkatan mutu. Lahan kampus yang memadai, seluas
92.780 m2, yang tersebar di Kampus A, B, F, Menara Batavia, Mega Kuningan, Sentul.

Jumlah dosen tetap berpendidikan pascasarjana adalah 1017, dibantu 884 tendik mempunyai
dengan rasio dosen:mahasiswa sangat ideal 1:20.6. Beasiswa diberikan kepada mahasiswa kurang
mampu, atau yang berprestasi akademik/non akademik atau melalui program bidik misi. Proses
penerimaan mahasiswa baru dilaksanakan dengan memperhatikan prinsip-prinsip ekuitas, dengan
penyebaran daerah asal mahasiswa yang merata. Mahasiswa mempunyai 33 prestasi internasional
dan 126 prestasi nasional.

Pada masa pandemi ini Pimpinan Universitas melalui SKR mendorong civitas akademika Usakti
terlibat dalam program penanggulangan Covid-19 baik mandiri, bersama masyarakat maupun
pemerintah. Pada Maret 2020 Usakti melaksanakan WFH dan membentuk Trisakti Crisis Center
Covid-19 (TCCC) untuk mengkoordinir kegiatan penanggulangan Covid-19. LPM Usakti telah
melakukan lebih dari 30 re-focusing kegiatan PkM dan merubah kegiatan Kuliah Usaha Mandiri-
Ilmu Teknologi Terapan (KUM-ITT)/KKN menjadi program membantu masyarakat melalui start
up UKM untuk mendukung perekonomian masyarakat yang terdampak Covid-19. Penyetaraan
dan pengakuan kegiatan dosen dan mahasiswam yang terkait dengan upaya penanggulangan
wabah pandemik Covid-19 dimanapun sebagai kegiataan PkM atau kredit KUM-ITT. Banyak
program dalam penanggulangan covid-19 yang dilakukan Usakti antara lain Pelatihan
penyemprotan disinfektan mandiri secara swadaya di wilayah sekitar kampus; PkM peduli
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pedagang kecil UMKM BLU PLAZA Bekasi dengan membantu dan melatih pemasaran online;
melaksanakan bantuan APD; Sembako melalui Trisakti Peduli dan TCCC. Re-focusing Kuliah
Usaha Mandiri -Ilmu Teknologi Terapan (KUM-ITT TEMATIK) mendapatkan 12 aplikasi start
up dan permainan yang sudah diujicobakan ke masyarakat dan siap untuk implementasi dalam
waktu dekat. Percepatan pembuatan Sistem Informasi Managemen Penelitian dan Pengabdian
(SIMPPM) merupakan bagian untuk mempercepat proses administrasi PkM pada masa Pandemi.

3.2. Kualifikasi Tim (roadmap individu pelaksana dan tugasnya)

Untuk menyusun materi pelatihan diperlukan kepakaran ilmu manajemen dari berbagai
konsentrasi, dari manajemen pemasaran bagaimana menciptakan peluang usaha dan menentukan
pasar sasaran, dari manajemen keuangan pemahaman perencanaan dan pengelolaan usaha dan dari
akuntansi tentang bagaimana membuat perhitungan dan pencatatan usaha.

No Nama Kepakaran Tugas
1 Dida Nurhaida SE., MSi Ekonomi dan e Membuat proposal dan laporan
Keuangan Islam e Menyampaika materi “Inovasi
Produk Olahan Lele”
2 Dr. Yolanda Masnita, MM. | Manajemen e Membuat jurnal
Pemasaran e Menyampaika materi “Identifikasi
dan Segmentasi Pasar”
3 Dr. Khomsiyah, Ak.,CA. Akuntansi e Membuat HKI
e Menyampaika materi “Bisnis
Model Canvas”

3.3. Fasilitas Perguruan Tinggi Pendukung kegiatan

No Nama Fasilitas Jenis Fasilitas Catatan
1 FE - Laboratorium Laboratorium/Studio

Komputer
2 Platform Zoom Laboratorium/Studio




BAB 4. HASIL DAN LUARAN YANG DICAPAI

4.1. Hasil Yang Dicapai Oleh Peserta, Komunitas, dan Pelaksana

Hasil yang dicapai oleh mitra pelatihan PkM adalah sebagai berikut:

1) Mitra mendapatkan gambaran dan ide dalam membuat invonasi produk olahan dari ikan lele;
2) Mitra dapat memahani cara mengidentifikasi dan menentukan pasar sasaran;

3) Mitra dapat memahami step-by-step praktik membuat rencana bisnis.

Hasil yang dicapai oleh para pelaksana PkM (Tim PkM Trisakti) adalah sebagai berikut:

1) Pelaksana PkM mampu memahami fenomena yang menjadi permasalahan para pelaku
UMKM pada umumnya, dan mitra pada khususnya;

2) Pelaksana PkM mampu membangun dan menyampaikan materi di bidang keahliannya yang
sesuai dengan kebutuhan mitra;

3) Pelaksana PkM dapat menggunakan hasil PkM yang bermanfaat bagi keperluan dharma
lainnya, yaitu pengajaran dan penelitian;

4) Pelaksana PkM mampu mengevaluasi praktik yang berlangsung terkait inovasi produk,
segmentasi pasar dan rencana bisnis UMKM.
4.2. Evaluasi: Tingkat ketercapaian hasil, impak, manfaat kegiatan, tolok ukur /tes yang

dipakai, sebelum dan setelah

Tabel 2. Evaluasi Pencapaian Pelaksanaan Program

No. Indikator Sebelum Sesudah
1. | Perubahan sikap sebagai
entrepreneur muda yang kreatif dan 60% 90%
inovatif
2. | Peningkatan pemahaman dalam
melakukan  survey  pasar dan 50% 85%

mengidentifikasi pasar sasaran

3. | Peningkatan =~ pemahaman  akan
pentingnya membuat rencana bisnis
dan step-by-step dalam
merencanakan bisnis

20% 80%




4.3. Faktor Pendukung dan Penghambat Kegiatan

Hasil Capaian dari kegiatan PkM ini dapat diperoleh karena:

1) Adanya komunikasi yang baik dan intens antara Mitra dan Tim PkM;

2) Keterbukaan dari Mitra  dalam mengutarakan masalah yang dihadapi, sehingga
memungkinkan Tim PkM memberikan solusi yang tepat; dan

3) Semangat dan keinginan mitra untuk mempelajari hal-hal baru guna keberhasilan dan
kemajuan bisnis yang sedang dirintisnya.

Adapun kendala yang dihadapi adalah situasi pandemi yang tidak memungkinan semua Tim hadir
secara bersamaan di lokasi mitra dan sebagian dilaksanakan secara daring.

4.4. Luaran yang Dihasilkan

No Kategori Luaran Jenis Luaran Deskrispi
1.  Hak Kekayaan Intelektual Hak Cipta / e-POSTER yang di HKI-kan mengenai
Karya Tulis Kegiatan PkM dan hasil PkM
2. Hak Kekayaan Intelektual Hak Cipta / Modul PkM yang di HKI-kan
Karya Tulis mengenai “Bagaimana Menciptakan
Peluang Usaha”
3. Publikasi di Jurnal Nasional Tidak Publikasi pada jurnal PKM - JUARA:
Terakreditasi Jurnal Wahana Abdimas Sejahtera
(Dalam tahap sudah submit)
4.  Publikasi di Jurnal Nasional Publikasi pada jurnal PKM - Jurnal
Terakreditasi Pemberdayaan Masyarakat Madani
(Sinta 3) (JPMM)

(Dalam tahap sudah submit)

5. Publikasi di media massa Publikasi di media Kegiatan PkM dipublikasikan pada
online lokal dan media online: badakpos.com;
nasional satubanten.com; beritabanten21.com;

aktualbenten.id.

4.5. Integrasi dengan Penelitian, Dikjar dan Program Kreativitas Mahasiswa

1) Integrasi dengan Penelitian. Hasil PkM dapat dilanjutkan dalam bentuk penelitian, dengan
melihat pengaruh inovasi produk terhadap kinerja usaha UMKM. Hal ini sejalan dengan
masalah yang dihadapi oleh para pelaku UMKM di Indonesia pada umumnya yaitu,
bagaimana cara membuat inovasi produk untuk meningkatkan daya jual.

2) Intergrasi dengan Dikjar. Dari Hasil PkM ini dapat dikembangkan kasus-kasus invovasi

produk yang dapat dijadikan bahan ajar untuk mata kuliah Praktikum Kewirausahaan dan
Inovasi untuk pokok bahasan aspek produksi dan pemasaran.
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Intergrasi dengan Program Kreativitas Mahasiswa. Program Kreativitas Mahasiswa dapat
diciptakan dari hasil PkM ini dengan cara mendorong mahasiswa untuk menyusun program
kegiatan yang berhubungan dengan menciptakan value added terkait dengan bisnis UMKM.
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BAB 5. KESIMPULAN DAN SARAN (REKOMENDASI)

Sudah saatnya pelaku UMKM memiliki pola pikir kreatif dan inovatif dalam menjual produk
mereka. Salah satu cara yang bisa digunakan adalah dengan membuat inovasi pada produk yang
dihasilkan. Hasil PkM menunjukkan bahwa masih banyak ide dan gagasan yang dapat dilakukan
untuk menciptakan inovasi produk sehingga produk yang dihasilkan mempunyai nilai jual yang
lebih tinggi dan dapat bersaing dipasaran.

Jika melihat perkembangan usaha mitra disarankan untuk melanjutkan pendampingan dengan
membekali mitra cara mempromosikan produk melalui media sosial, cara berjualan di market
place, dan pembukuan sederhana agar perkembangan usaha tetap terpantau dan tetap
berkesinambungan.
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Lampiran 1. Foto Pelaksanaan Kegiatan (minimal 4 foto)
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Lampiran 2. Bukti Luaran

REPUBLIK INDONESIA

SURAT PENCATATAN

CIPTAAN

Dalam rangka idang fimu
28 Tahun 2014 tentang Hak Cipta, dengan ini menerangkan:

Nomor dan tanggal permohonan
Pencipta
Nama

Alamat

Kewargansgaraan
Pemegang Hak Cipta
Nama

Alamat

Kewarganegérsan
Jeris Ciptaan
Juddl Clptaan

Tanggal | dan | fempat | Giumumkan | untuk
pertama kail di witayah Indonesia atsu Gi luar
wilayah indonesia

Jangka waktu pelindungan

Nomor pencatatan

seni dan g Nomor

: EC00202242974,7 Juli 2022

& SE, MSI, Dr. M,
CIRR dkk.

+ Jalan Qniyunn 1 No. 26, RT004 RWDO7, Kel. Rawa Barat, Kec.
ru , Jakarta Selatan 12180, Jakarta , DKI JAKARTA,
12180

+indonesia

:' Unlversitas Trisaktl
- Sentra HKI Universitas Trisakti, Lembaga Pensitian, Gedung M
Lantai 11, J1. KyannpnM: 1.Grogol, Jakarta Barat 11440, Jakarta
+ DKI JAKARTA, 1

: Indonesia

: Karya Tulls Lainnya

: Ekonom! g
Usaha Dan Inovas! Produk

18 Janyari 2022, di Jakarta Baraf

+ Berlaky selama hidup Penciota dan terus berlangsung selama 70
(tjuh puluh) tahun setelah Pencipta meninggal dunia, ferhitung
i fanggal 1 Januaritahun berikutnya.

: 000358678

Surat Pencatatan Hak Cipta atau produk.
tentang Hak Cipta.

Pasal 72 Undang-Undang Nomor 28 Tahun 2014

a0 Menteri Hokum dan Hak Asasi Manusia
Direkiur Janderal Kekayasn Intelektual
wh:
Direktir Hak Cipta dan Desain Industri

Anggoro Dasananto
NIP.196412081991031002

FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS

PEMBERDAYAAN
EKONOMI PESANTREN

menciptakan

PELUANG USAHA dan
INOVASI PRODUK

7/ : PONPES MADINAH AL-HIJRAH CIMANUK, Pandc

@ LATAR BELAKANG
Desa

Belum ada p

POTENS!I KEBERLANJUTAN

n ini dapat dilakukan der
jengon

a membuat

or sasaran
an bagi masyarakat sasaran yang lain

si hasil budidaya lele menjodi

lan menentukan target pasar potensial
a bisnis

TIM PKM «

O METODE PELAKSANAAN

o1 Persiapan Program 1]

Pembuatan Materi

C: UR DARING, — Pelatiha
Lo AL el Koordinasi Mitra *
« Materi pelatihan 03

N

Jurnal PkM
Pelaksanaan Program I3
_

Laporan Program

PELAKSANAAN
PROGRAM

Or. Yolanda
Masnita Slagian, MM

Or.Khomsiyah
Ak.CA

trisakti.ac.id

18 Januari2022

REPUBLIK INDONESIA e

SURAT PENCATATAN

Delem raka plickingan taan di bidang
28 Tahun 2014 tentang Hak Cipti
‘Nomor dan tanggal permohonan
Pencipta
Nama
Aamat

Kewargansgaraan
Pemegang Hak Cipta
Nama

Aamat

Kewarganegaraan

Jenis Ciptaan

Judu Ciptaan

Tanggal . dan . tempat diumumkan untuk
pertama Kall i wilayah Indonesia atau di luar
wilayah Indonesia

Jangka wakiu palindungan

Nomor pencatatan

CIPTAAN

iy berdasarkan Undang-Undang Nomor

a, dengan ini menerangkan:

i EC00202225389, 14 April 2022

¢ Dr. Khomslyah, Ak.,CA, Dr. Yolanda Masnita Slaglan, M.M dik

£ Jalan Jahe Il /4 RTOO3/RW10 Kel; Larangan Selatan, Kec.
Larangan Tangerang, BANTEN 15154, Tangerang, BANTEN,
15154

+ Indonesia.

: Unlversitas Trisaktl

+ Sentra HKI Universitas Trisaki, Lembaga Pensiitian, Gedung M
Lantai 11, JL. Kyai Tapa No. 1 Grogol, Jakarta Barat 11440, Jakarta
Barat, DKI JAKARTA, 11440

+ Indonesia

: Karya Tulls Lainnya

: Bagaimana Memantaatkan Peluang Usaha
18 Januari 2022, di Jakada Barat

: Berlaky selama hicup Pencipta dan teas berl selama 70
ki kb by s, PHCPta N i g
‘mulai tanggal 1 Januari tahu

: 000340871

Surat Pencatatan Hak Cipta atau produk Hak terkait ini sesual dangan Pasal 72 Undang-Undang Nomor 28 Tahun 2014
tentang Hak Cipta.

Disclaunssr
Dalsm

e uemul Hukum dan Hak Asasi Manusia
tur Jenderal Kekayaan infslektual

ul
Direktur Hak Cipta dan Desain Industri

Anggoro Dasananto
NIP.196412081991031002

BAGAIMANA
MEMANFAATKAN
PELUANG USAHA

Bersama: PONPES INAH AL-HUR
CIMANUK, PANi NG, BANTEN
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Lampiran 3. Surat Tugas (minimal dari Dekan)

UNIVERSITAS TRISAKTI

Fakultas Ekonomi Dan Bisnis
Kampus A, Jalan Kyai Tapa, Grogol Jakarta Barat 11440
Telp. 021-5663232 Pes. 8308 Fax. 5644270

Web site : www.feb.trisakti.ac.id

SURAT TUGAS
Nomor - 357 JAK/4 03ISPT-FEBII2022

Pertimbangan : |.  Sesuai dengan program kerja Fakultas Ekonomi dan Bisnis Universitas Trisakti
Tahun Akademik 20202021 bidang Pengabdian Kepada Masyarakat, maka
akan dilaksanakan kegiatan Pengabdian Kepada Masyarakat dalam bentuk
Program Mono Disiplin.

Dalam melaksanakan program kegiatan tersebut periu ditunjuk para Dosen
Biasa dan Mahasiswa Fakultas Ekonomi dan Bisnis Usakti yang akan ditugasi.

~

Dasar . X Keputusan Rektor Usakti Nomor : 176/USAKTI/SKR/X/2012 tanggal 5 Oktober
2012,
MENUGASKAN
Kepada Para Dosen Biasa Fakultas Ekonomi dan Bisnis Universitas Trisakli yang namanya
tersebut dibawah ini :
No. Nama NIDN/NIDK/NIM Keterangan
1. Dida Nurhaida SE, MSi 0326047105 Dosen
2. Dr. Yolanda Masnita Siagian, MM, CIRR 0323066801 Dosen
3. Dr. Khomsiyah, Ak, CA 0324095701 Dosen
4. Qoriyatul Qoibiyyah 028031900002 Mahasiswa
5. Thazgia Dhia Hasna 3175055709970006 Alumni
6. Dewi Anggraeni, AMd co1s Tendik
Untuk g1 Melaksanakan Kegiatan Pengabdian Kepada Masyarakat Terprogram Hibah

Internal Usakti dalam bentuk Pelatihan, dengan Judul : “Pemberdayaan
Ekonomi Pesantren Dengan Menciptakan Peluang Usaha Dan
Membuat Perencanaan Usaha Di Ponpes MADINAH AL HIJRAH
Cimanuk Pandeglang, Banten” yang dilaksanakan pada periode Semester
Gasal Tahun Akademik 2021/2022, bertempat di Ponpes MADINAH AL HIURAH
Cimanuk Pandeglang Banten, Jalan Raya Labuan Km. 10 Rt 08 Rw 04, Cimanuk
Pandeglang, Banten, Dengan Metode Daring (Online Via Zoom Mesting).

2 Melaksanakan tugas dengan sebaik-baiknya dan melaporkan hasil pelak 1
tugasnya secara tertulis kepada Dekan Fakultas Ekonomi dan Bisnis Univeristas
Trisakti selambat-lambatnya 10 (sepuluh) han setelah pelaksanaan

Yusran, MM
Disampailran bepada Yth 3
= Para Dosen dan Mh: yong ditugast
Tembasan : ParafNIK
L. Dekan FER Usaksi (Sebagal Laporan) DRPMF/2093 | LIT/2516
2 Ketwa Prodi D3 KPS FEB Usaksi
3. Kabag, TU FEB Usakt ’5'0'?“9* e
4. Kawubbay. Adm. Lintimashum FEB Usakti ! ’
Formulir Surat Tugas PKM FRM-PKM-01-10
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Lampiran 4. Surat SPJ (perjalanan) yang sudah tanda tangan masyarakat/ institusi yang
dikunjungi/ Berita acara kegiatan tanda tangan kedua belah pihak.

No. Dok : FRM-PKM-0]-13
Revisi 00
Tegl. Efektif : 1 Januari 2019

Keloimpok kegiatai : URM

Tahun kinerja : 202172022

Jenis kegiatan : Penyuluhan

Tingkat penyelenggaraan : Lokal

Judul : Pemberdayaan Ekonomi Pesantren dengan

Menciptakan Peluang Usaha dan Membuat
Perencanaan Usaha di Ponpes MADINAH AL
HIJRAH Cimanuk Pandeglang BANTEN

Qleh Tim Pelaksana PKM Program Studi D3 Keuangan dan Perbankan Syariah Fakultas
Ekonomi dan Bisnis Universitas Trisakti;  *)
Tempat : Luring dan Daring Melalui Zoom Meeting
Waktu : 08.00 - 12.00 WIB
Jumlah Peserta % ol Orang
Dengan Tini Pelaksana sebagai berikiit
No. Nama NIDN /NIM Tanda Tangan
| 1 Dida Nurhaida SE, MSi 0326047105 ¢ -
e )
2 Dr. Yolanda Masnita, MM 0323066801 I
3 Dr. Khomsiyah, Ak.,CA. 0324095701 of (
< Ry
4 Qoriyatul Qolbiyyah 028031900002
S Thazqia Dhia Hasna 3173075611990001 W
Pandeglang, 18 Januari 2022
engetahui,
A é%gggms Yayasan Ketua Pelaksana PKM
X N '
AT o o
YAY&stidz Budi Surahman Dida Nurhaida SE, MSi
MADINAN RC R o s
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Lampiran 5. Surat Keterangan Mitra

P— -

- YATIM DHUFA CENTER
"z PANDEGLANG-BANTEN

SURAT PERNYATAAN KESANGGUPAN SEBAGAI MITRA

Yang Bertanda tangan di bawah 1t

1 Nama Budi Surachaman

2 Jabatan Ketua Yayasan

3 Nama Usaha Pondok Pesantren Madinah Al-Hyyrah Yaum Dhuafa Centre

4 Bidang Usaha Pertamian, Ternak Lele dan Makanan

5. Alamat usaha Jalan Raya Labuan Km 10 Rt 08 Rw 04, Kampung Halimun Desa
Cimanuk, Pandeglang Banten

6 No Telpon/Emaml 0857-1163-2943 /csmadinahalhyrah@gman | com

Menyatakan bersedia bekenasama dan mendukung sepenuhnya dalam pelaksanaan kegiatan Abdimas yang
akan dilaksanskan oleh para Dosen Fakultas Ekonomi dan Bisnis Universitas Trisakti, dengan Tema sebaga

berikut
TEMA JUDUL KEGIATAN PKM FEB USAKTI
NO TEMA PENGABDIAN KEPADA MASYARAKAT | WAKTU PELAKSANAAN |
I | Pelathan Menntis Usaha Bagi Calon UKM untuk Membentuk Januan 2022
Sikap Kemandiran Ekonom I
|

Bersama i pula kami menyatakan dengan sebenamya bahwa antara Ussha Kecil / Menengsh atau
Kelompok Usaha dan Pelaksana Kegiatan Program nhdak terdapat tkatan kekeluargsan dan usaha dalam
wujud apapun

Bentuk kermitraan adalah Pelatthan, Penyuluhan dan Pendampingan

Demikian surst pernyatsan kemitraan 1 cibuat dengan penuh kesadaran dan janggung jawab tanpa ada
unsur

pemak di dalam pemb va untuk dapat digunakan sebagaimana mestinya

Jakana, 05 Oktober 2021
Mengetahu,
| Dekan | FEB Usakt: Yang membuat pemnyataan
Pimpinan Ponpes Al-Hiyrah

-
Kamp. Halimun RT/RW 08/04 Desa Cimanuk Kecamatan Cimanuk Pandeglang Banten

Email : madinahathijrah@gmall com HP. 087771161725/081910909184 -
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Lampiran 6. Absensi

No. Dok : FRM-PKM-01-13
Revisi : 00
Tgl. Efektif : 1 Januari 2019

DAFTAR HADIR PELAKSANAAN PKM

HARI/TANGGAL : | Selasa /18 Desember 2022

TEMPAT . | Luring dan Daring Melalui Zoom Meeting

Pemberdayaan Ekonomi Pesantren dengan
JUDUL PKM : | Menciptakan Peluang Usaha dan Membuat Perencanaan Usaha di
Ponpes MADINAH AL HIJRAH Cimanuk Pandeglang BANTEN

NO. NAMA TANDA TANGAN

1. | Dida Nurhaida SE, MSi am\r

2. | Dr. Yolanda Masnita, MM

3. | Dr. Khomsiyah, Ak.,CA. OK)WJ(

4. | Qoriyatul Qolbiyyah M

5. | Thazqia Dhia Hasna A W

6. | Ust. Budi Surahman /‘( .e
7. | Ust. Ahmad Jubaedi, $.Hi. 7/
. s \
8. | Ust. Rendi Susanto -
W el
9. | Ai Nurhalipah, S.Pd. P <

10. | M. Saif Al-Islam

11. | Rifaldi Febrian %9%7@

12. | Mukhlis Natonis M

13. | Indra Lutfianudin 4 é !é

LR
14. | Imam Hanif As-Syamil %?/.L

18, | Nurrghman %#r»

16. | Wahyu Ilham @%

17. | Ahmad Zaki Anwar W~

18. | M. Fauzan Abror M

19. | Khoirul Renaldy M
fa

20. | ANajib Ikhwan M(‘
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<i>

No. Dok : FRM-PKM-01-13
Revisi =~ : 00
Tgl. Efektif : 1 Januari 2019

Nojai

21

M. Abdul Mugiets

22.

Farhan S

23.

Ting koswara

24.

Herdyawan

25.

26.

27.

28.

I
S

20




Lampiran 7. Gambar/poster/peta (yang tidak masuk dalam laporan-jika ada)

- 7
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Lampiran 8. Materi/modul/poster pelaksanaan/angket dsb (jika ada)

BAGAIMANA
MEMANFAATKAN
PELUANG UsAHA

Business Model Canvas

e
Cara Mencari PELUANG USAKA /

°p
! /

o — 1 I(cnalipohnsldi’l Minat & Ba|
5. Membaca buku bisnis, Mencari ide /

diinternet, munw pameran

AR
‘ /= ,\g‘g‘j

%“’ 2. Perhatikan usaha di lingkungan

s.mmnmwmhmu-y-mma -
sekitar: apa yang belum terpenuhi ?

e = M
‘6 C——
Menjalin

e
~w n
yang
" 00\ O
pemasaran ol
Apa keunggulan Siapa yang
kerjasama Key s
produk Anda €2 channels menjadi
dengon /| 28 o sorgat biis
e 2=
Aset
Perusahaan Media pemasaran
Cost

Sr=
Streams.
ya pengeluaran Metode memperoleh
pendapatan

9 DENGAN COSTUMER

(Costumer Relationship)

MEMBELI
PRODUK BERKALI-KALI

Cara berinteraksi : melayani dengan
baik, memberi tips
- Reward

- Penjualan online di IG

(5] PENDAPATAN

(Income Stream)

Darimana saja sumber pendapatan?

Penjualan langsung (berarti perlu Toko)

Penjualan online di e-commerce (Tokopedia, Shopee,
Gofood)

- Konsinyasi

S ]
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Lampiran 9. Scan/copy KTM mahasiswa dan KTP Alumni

) — PROVINSI DKI JAKARTA
Kartu Mahasiswa ,,

Universitas Trisakti

QORIATUL QOLBIYYAH
028031900002

FEB/D3 KEUANGAN DAN PERBANKAN SYARIAH

Mahasiswa Alumni
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Lampiran 10. Lampiran Kontrak Kegiatan PkM

UNIVERSITAS TRISAKTI

FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS
Wampis &L Kyai Tapa Mo 1, Giogod Jakerts Barat 11440
Telp, [021) 5663232 Pen. 008 Fox 5684270

Wiebaile waew. et irinakil s id

KONTRAK KEGIATAN PENGABDIAN KEPADA MASYARAKAT (ABDIMAS)
TAHUN ANGGARAN 2021/2022

ANTARA
FAKULTAS ERONOMI DAN BISNIS
DENGAN
KETUA KEGIATAN ABDIMAS
Nomor: I25/AKMA03TEBXL 2021

Pada hari ini Rabu tingpal 24 bulan November tahun 2021, kam yang bertandatangan
dibawah ini:

1. Dwr. Yolanda Masnita, MM. : Dekan FAKULTAS ERKONOMI DAN
BISNIS Universitas Trisakt, dalam hal im
bertindak untuk dan atas nama Universitas
Trisakti, yang berkedudukan di Jalan Kyai
Tapa No. 1, Grogol, Jakarta Barat, untuk
selamputnya disebut PIHAK PERTAMA:

1. Dida Nurhaida SE., MSi : Dosen FAKULTAS EKONOM] DAN
BISNIS Universitas Trisakti. dalam hal ini
bertindak  sebagai Kema  Pengusul
Kegiatan Abdimas dan mewakili semua
tim Abdimas Tahun Anggaran 202002021
untuk  selanjuinyva  disebut  PIHAK
KEDUA.

PIHAK PERTAMA dan PIHAK KEDUA secara  bersama-sama  bersepakat
mengikatkan dir dalam suatu kontrak, dengan ketentuan dan syarat sebagai berikut:

PASAL 1
DASAR HUKUM

Kontrak Abdimas int berdasarkan kepada:

(1}  Undang-Undang Republik Indonesia Nomor 12 Tahun 2012 tentang Pendidikan
Tinggi

(2} Peraturan Menteri Riset, Teknologi dan Pendidikan Tingg No. 44 Tahun 2015
tentang Standar Nasional Pendidikan Tinggi

(3} Peraturan Menteri Riset, Teknologi dan Pendidikan Tinggi Nomor 20 Tahun 2017
tentang Tunjongan Profesi Dosen dan Tumjangan Kehormatan Professor

(4) Pedoman Operasional tentang Pemilaian Anpka Kredit Kenanikan Jabatan
Akademib/Pangkat Dosen Tahun 2019,

{5) Rencana Strategis dan Rencana Operasional Universitas Trisakti Tahun Akademik
2020/2021-20242025.

(6) Standar Mutu Pendidikan Universitas Trisakt Tahun 2020
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1

(2)

PASALZ
BUANG LINGEUP DAN IDENTITAS KEGIATAN ABDIMAS

Fuang linglup Kontrak Kegiatan Pengabdian kepada Masyarakar (Abdimas)

i meliputi Perencanaan Pelaksanaan dan Tuaran kegiatan abdimas vang biayanya

dibebankan e Falultas di Universitas Trisakh,

Identitas kegiatan Abdimas sebagaimana dimaksud pada Pasal 2 ayat (1) adalah

sebagal berik:

(a) Judul Abdimas : Pemberdayaan Elkopnomi Pesantren dengan
Menciptakan Peluang Usaha dan Membuat
Perencanaan Usaha di Poopes MADINAH AL
HIURAH Cimanuk Pandeglang BANTEN

(b} Mata Kuliah terkant © o PRAKTIKUM EEWIFAUSAHAAN DAN
IMOVASI
() Penelitian terlait
Ne | Kategon Fujukan Jenis Rujulsn Desloipsi
1 | Publikasi di Jumal Nasional Tidak | Menvusun FRencana Bisnis
Terakreditasi UMEM
2 | Publikasi di Jurnal MNasional Tidalk | Peninsleatan Potensi
Terakreditas: Pemasaran Tahuw  dan
Tempe Eoperasi
PEIMEOPTI

SWARKERTA di Jakarta
Barat Pada FEra New

Normal
3 | Hak Eekayaan | Hak Cipta Rencana Bisnis UMEM
Inteleltal
4 | Mitra Berbadan | Mitra Berbadan | Pondok Pesantren
Hulum Hulknm MADINAH AT HIORAH
Cimanmk Pandeglanz
Banten
(d) Program Studi (1) ;. KEUANGAN DAN PERBANKAN SYARTAH
(&) Program Studi (2) - MANAJEMEN
(f) Program Studi (3) - PROGRAM DOKTOR ILMU EKONOMI
(g) Tim Pelaksana Abdimas
No | Jabatan MNama WNIE/INIDN
1 | Eemua Dida Nuthaida SE.. MSi 03260471035
2 | Pelaksana | Dr. Yolanda Masnita, MM 0323066801
3 |[Pelaksana | Dr Khomsivah Ak CA 0310015902

(h) Email ketua pelabsanan  : dida usakti@gmail com

PASATL 3
JANGEA WARTU

Jangka waltu pelaksanaan kegiatan Abdimas sebagaimana dimaksud dalam Pasal 2
sampai selesai selama 10 Bulan 5 Harl terhitong sejak tanggal 14 Obtober 2021 dan

2



beraldhir pada 15 Agustns 2022 (dard persiapan sampai luaran sebaikmya lebih dari 6
bulan)

PASAT 4
BIAYA ABRDIMAS DAN TARGET LUARAN

(1} Besaran Biaya Kegitan Abdimas sebesar Rp. 8.000.000 (terbilang: Delapan Juta
Rupiah)
(2) PIHAK KEDU A berkewajiban untuk mencapail target huaran Abdimas beropa

No Kategori I naran Jenis Lnaran Deskrispi
1 [Hak Kekayaan | Hak Cipta Halk Cipta - Poster Kegiatan PEM
Inteleltnal
2 | Publikas di Jurnal Nasional Tidak | Publikast pada junal PEM nasional
Teralveditasi
3 | Lmaran IPTEES | Model Model Fencana Bisnis
Lainnya

(3) PIHAK KFDUA berkewajiban membuat laporan sepunar dan monitonng dan
evaluasi kegiataan.

PASAL S
PENILATAN LUARAN

Penilaian Inaran abdimas dilakukan Reviewer Abdimas Falultas dan Univesitas sesum
dengan ketentuan yang berlakm.

PASAL 6
EEKAVAANINTELEKTUAL

Hak Kelayaan Inteleldnal vang dihasilian dan pelaksanaan Hibah Abdimas diator dan
dikelola sesuai dengan peraturan dan perundang-undangan

PASALY
EEADAAN KAHAR

(1) PARA PTHAK dibebaskan dan tanggung jawab atas keterlambatan atau kegagalan
dalam memermhi kewajiban yang dumalesud dalam Kontrak Kegiatan Pengabdian
kepada Masyarakat (Abdimas) disebablan atan dialabatlan oleh penstiwa atau
kejadian dilnar kelmasaan PARA PTHAK yang dapat digolonglkan sebagai keadaan
kahar (force majeurs).

{2) Peristiwa atan kejadian yang dapat digolongkan leadasn kshar (force majenrs)
dalam Konirak Kegiatan Pengabdian kepada Masvarakat (Abdimas) ini adalah
bencana alam wabah penyakit, kebakaran perang blokade. peledalan sabotase,
revolusi pemberontalan buwrp-hara. serta adanva tindakan pemernntah dalam bidang

3
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(3)

(1

2

ekononm dan meneter vang secara nyata berpengaruh terhadap pelal=anaan Kontrak
Abdimas ini.

Agpabila terjadi keadaan kahar (force majsure) maka pihak vang mengalami wajib
memberitahulan kepada pihak lainnva secara terfulis. selambat-lambatmya dalam
waltn 7 {fujuh) han kerja sejak terjadinya keadaan kahar (force majeure). disertai
dengan bukti-bulti yang sah dari pihak vang berwajib, dan PARA PTHAK dengan
itikad baik alan sepera membicarakan penyelesalannya.

PASAL 8
PENYELESAIAN PERSELISIHAN

Apabila terjadi perselisihan antara PIHAK PERTAMA dan PTIHAK KEDUA
dalam pelaksanasn Kontrak Kegiatan Pengabdian kepada Masyaralat
(Abdimas) i akan dilalulan penyelesaian secara musyawarah dan owfakat de
tingkat Fakmltas.

Dalam hal tidak tercapai penyelesaian secara musyawarah dan nmfakat sebagaimana
dimaksud pada ayat (1) maka penyelesaian dilakulan melalui proses musyawarah
dan mmfakat di tingkat Universitas dengan mengacn pada afwan vang ada da
Universitas Trisalcti.

PASAL @
AMANDEMEN KONTRAK

Apabila terdapat hal lain yang belum diatur atan tejadi perubahan dalam Kontrak
Kegiatan Pengabdian kepada Masyvarakar (Abdimas) im maka akan dilakwkan
amandemen Kontrak Hibah Abdimas.

PASAL 10
LATN-LATN

Datam hal PIHAK KEDUA berhenti dari jabatannva sebelum Kontrak Kegiatan
Pengabdian kepada Masyvarakat (Abdimas) int selesai. maka PTHAK KFDUA wajib
melakukan serah terima tanggung jawabmya kepada pejabat bam yang menggantikannya.
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PASAL11
PENUTUP

Surat Perjanjian kontrak ini dibuat rangkap 2 (dua) bermaterai cukup sesuai dengan
ketentuan yang berlaku.

PIHAK PERTAMA PIHAK KEDUA
¢

Dr. Yolanda Masnita, MM. Dida Nurhaida SE.. MSi
0323066801/USAKTI 0326047105/USAKTI

Mengetahui
Direktur Lembaga Pengabdian Kepada Masyarakat

0308097001 /USAKTI
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PASAL 11
PENUTUP

Surat Perjanjian kontrak ini dibuat rangkap 2 (dua) bermaterai cukup sesvai dengan
ketentnan yang berlaku.

PITHAK PERTAMA PIHAK KEDUA

Dr. Yolanda Masnita, MM, Dida Nurhaida SE.. MSi
0323066801/USAKTI 0326047105/ USAKTI

Mengetahui
Direktur Lembaga Pengabdian Kepada Masyarakat

0308097001 /USAKTI
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Lampiran 11. Bukti integrasi dengan penelitian, Dikjar, dan PKM (Program Kreativitas

Mahasiswa)
Kode: ............./DAU301
UNIVERSITAS TRISAKTI
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS
PROGRAM STUDI D Ill KEUANGAN DAN PERBANKAN SYARIAH
RENCANA PEMBELAJARAN SEMESTER (RPS)
Program Studi D Ill Keuangan dan Semester: Gasal/Genap Jenis MK: Wajib Kode MK: DKS511 SKS: 2
Mata Kuliah Dosen:
1. Dida Nurhaida, SE., MSi
MK Prasyarat -
CPL-PRODI
P1 Mampu memahami konsep, teori Keuangan dan Perbankan Syariah (3)
S1 Mampu mengamalkan nilai-nilai pancasila (1)
KK1 Mampu menunjukkan kinerja bermutu , terukur dan memecahkan masalah pekerjaan serta mampu menyusun laporan keuangan
(2)
KK2 Mampu bekerja sama , berkomunikasi dan bertanggung jawab atas pencapaian hasil kerja (1)
CPMK
CPMK1 Mahasiswa mampu memahami dengan baik konsep dasar kewirausahaan dan inovasi berbasis syariah (CPL.P1)|
CPMK2 Mahasiswa mampu memahami filosofi LOVES (Local wisdom, Omniconnectivity, Virtue, Ecological harmony dan 5
dalam Kewirausahaan dan Inovasi (CPL.P1)

CPMK3 Mahasiswa mampu menerapkan dengan baik soft skill entrepreneur yang sgsuai dengan nilai-nilai Islam (CPL.P1)
CPMK4 Mahasiswa mampu berinovasi dalam studi kasus nyata (CPL.KK1)
CPMKS Mahasiswa mampu membuat business plan (CPL.KK1)
CPMKE Mahasiswa mampu melaksanakan, menyatakan pendapat dan mengambil prakarsa dalam dinamika kelompok (CPL.51) (CPL.KK2)
Sub-CPMK
Sub-CPMK 1 Mahasiswa mampu memahami tujuan mata kuliah kewirausahaan dan luaran akhir perkuliahan (CPMK1, CPMK4)
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Lampiran 12. Hasil Tes Kesamaan

PKM

ORIGINALITY REPORT

19, 18, 4. "

SIMILARITY INDEX INTERNET SOURCES PUBLICATIONS STUDENT PAPERS

PRIMARY SOURCES

pt.scribd.com

Internet Source

H

docplayer.info q
Internet Source %
qdoc.tips y
Internet Source %
pauditcerdasceria.wordpress.com /

4
Internet Source %
fti.trisakti.ac.id y
Internet Source %

dosen.unimma.ac.id

Internet Source

Yudha Popiyanto, Savitri Suryandari, Anna
Roosyanti. "Pelatihan Pemanfaatan Web
Enhanced Course dan Collaborative Learning
sebagai Penunjang Pembelajaran”, Jurnal
Abdidas, 2021

Publication

El
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Lampiran 13. Monitoring dan Evaluasi

UNIVERSITAS TRISAKTI
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS

Kampus A JI. Kyai Tapa No. 1, Grogol Jakarta Barat 11440

Telp. (021) 5663232 Pes. 8308 Fax. 5644270

‘Website: www.feb trisakti.ac.id

BERITA ACARA MONEYV (MONITORING DAN EVALUASI)

PENGABDIAN KEPADA MASYARAKAT

Pada hari Sabtu tanggal 25 bulan Juni tahun 2022 telah dilaksanakan monev kegiatan pengabdian
kepada masyarakat dengan data sebagai berikut:

Judul PkM Pemberdayaan Ekonomi Pesantren dengan Menciptakan Peluang Usaha dan
Membuat Perencanaan Usaha di Ponpes MADINAH AL HURAH Cimanuk
Pandeglang BANTEN
Pelaksana Dida Nurhaida SE., MSi NIDN : KEUANGAN DAN
0326047105 PERBANKAN SYARIAH
Dr. Yolanda Masnita, MM.  NIDN : MANAJEMEN
0323066801
Dr. Khomsiyah, Ak.,CA. NIDN : PROGRAM DOKTOR
0310015902 ILMU EKONOMI
Catatan monev:
DESKRIPSI TINDAK
NO KEGIATAN RENCANA REALISASI EVALUASI LANIUT
1. Pelaksanaan 31/01/2022 - | 18 Januari 2022 | Kegiatan PkM Sebagai
PKM: 31/01/2022 berjalan dengan | masukan untuk
“Menciptakan baik dan lancar. | kegiatan PkM
Peluang Usaha berikutnya
dan Inovasi
Produk™
2. Luaran:
a. HKI: materi | 01/08/2022 - | a. HKI telah
PkM 12/08/2022 terbit 18 April
2022
b. HKI: Poster
kegiatan b.HKI sedang Untuk di follow
PEM dalam proses up
3. Publikasi Jurnal: | 01/08/2022 - Diupayakan
a. Judul 1 12/08/2022 a. Telah submit jurnal nasional
Jurnal terakreditasi
ABDIMAS
(Nasional
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UNIVERSITAS TRISAKTI
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS

Kampus A JI. Kyai Tapa No. 1, Grogol Jakarta Barat 11440
Telp. (021) 5663232 Pes. 8308 Fax. 5644270
Website: www._feb trisakti.ac.id

tidak
terakreditasi)

b. Judul 2 b. Sedang dalam | Diupayakan
proses segera submit

4. Publikasi Media | 31/01/2022 - | 18 Januari 2022
Masa 31/01/2022 Kegiatan
dipublikasikan
oleh media
lokal: Satu
Banten. dan
Banten Pos

5 Laporan Akhir 15/08/2022 - 31 Juli 2022
15/08/2022

Catatan umum hasil monev:
Seluruh rencana kegiatan PkM beserta target luarannya telah terealisasi dengan baik

Demikian berita acara monitoring dan evaluasi, untuk dapat digunakan sebagai mana semestinya.

Ka. DRPMF Koordinator PkM Fak/reviewer Ketua Pelaksana
]
—ey s %ﬂ'&\f
Netania Emilisa, SE, MM Shafrani Dizar, SE, Ak, MM Dida Nurhaida SE.,
MSi
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UNIVERSITAS TRISAKTI
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS

Kampus A JI. Kyai Tapa No. 1, Grogol Jakarta Barat 11440
Telp. (021) 5663232 Pes. 8308 Fax. 5644270
Website: www.feb trisakti.ac.id

ABSENSI MONEYV (MONITORING DAN EVALUASI)
PENGABDIAN KEPADA MASYARAKAT

Judul PkM :  Pemberdayaan Ekonomi Pesantren dengan Menciptakan Peluang Usaha dan
Membuat Perencanaan Usaha di PONPES MADINAH AL HIJRAH Cimanuk
Pandeglang BANTEN
NO NAMA FUNGSI TANDA TANGAN
1 Netania Emilisa, SE, MM Ketua DRPMF
2 | Shafrani Dizar, SE, Ak, MM Koordinator PkM
; 1

3 | Dida Nurhaida SE., MSi Ketua PkM F '

4 [ Dr. Yolanda Masnita, MM. Anggota %

5 | Dr. Khomsiyah, Ak.,CA. Anggota WJQ

Jakarta, 25 Juni 20222
Ka. DRPMF Koordinator PkM Fakultas

(Netania Emilisa, SE,
MM) (Shafrani Dizar, SE, Ak, MM)
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Lampiran 14. Lain-Lain
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NO: 031016.2021.LPM.1.01.01234

UNIVERSITAS TRISAKTI
LEMBAGA PENGABDIAN KEPADA MASYARAKAT

SERTIFIKAT

Diberikan kepada:
Dida Nurhaida SE, Msi

Atas partisipasinya sebagai:
Penyuluh

dalam Kegiatan Pengabdian kepada Masyarakat Terprogram
dari Dana Hibah Internal Universitas Trisakti, Periode tahun akademik 2020/2021
tanggal 05 November 2020 — 31 Agustus 2021, dengan judul:

Pelatihan Menyusun Strategi Marketing dan Beriklan di Instagram untuk
Meningkatkan Penjualan di Masa Pandemi Bagi Pelaku UMKM Rumahan

Jakarta, 03 Oktober 2021

Dr. Astri Rinanti, MT
2234/USAKTI
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Abstrak

Meningkatkan nilai tambah produk, saat ini menjadi syarat penting untuk dapat
menghadapi persaingan pasar yang semakin ketat. Salah satunya dengan mengolah bahan
baku menjadi barang setengah jadi atau produk siap jual. Pondok Pesantren (Ponpes)
Madinah Al Hijrah, yang terletak di Kampung Halimun, Desa Cimanuk, Kabupaten
Pandegang, Provinsi Banten memiliki potensi alam dan lingkungan yang mendukung
untuk pengembangan budidaya pertanian, perikanan, dan produk olahan makanan.
Awalnya Ponpes sebagai mitra PkM hanya membudidayakan lele dan menjualnya secara
langsung. Berdasarkan identifikasi masalah dirumuskan bahwa dapat meningkatkan nilai
jual produk dengan mengolahnya menjadi beberapa produk makanan olahan. Kegiatan
PkM ini ditujukan untuk mendukung ide mengembangkan pendapatan ponpes dan
meningkatkan keahlian santri, yang difokuskan pada upaya mempertahankan
kelangsungan usaha serta meningkatkan kesejahteraan santri melalui penciptaan dan
penambahan nilai produk melalui pendekatan ekonomi syariah, manajemen pemasaran, Kata Kunci:
dan akuntansi. Metode pelaksanaan berupa penyuluhan dan simulasi guna memberikan o Budidaya
gambaran mengenai proses penciptaan kreasi dan diversifikasi produk makanan olahan

e Nilai tambah
yang lebih variatif. Peserta kegiatan sangat antusias, aktif dalam diskusi dan telah memiliki P 11a1 amba
pemahaman serta mampu mengubah pola pikir tradisionalnya menjadi lebih kreatif. Hal cluang
ini dibuktikan dengan rencana tindakan berupa diversifikasi produk lele mentah menjadi  ® P rf)duk olahan
aneka rupa lele olahan. e Wirausaha
Abstract Keywords:

Increasing the added value of products is an essential requirement to face increasingly

L . . R S e Cultivation
fierce market competition. One is processing raw materials into semi-finished goods or

ready-to-sell products. The Madinah Al Hijrah Islamic Boarding School (Ponpes), located e ren.e%trshtp
in Halimun Village, Cimanuk Village, Pandegang Regency, Banten Province, has natural ~® Opportunities
potential and a supportive environment for the development of agricultural cultivation, ~® Processed products
fisheries and processed food products. Initially, Ponpes, a PkM partner, only cultivated o Value added

catfish and sold them directly. Based on the identification of the problem, it is formulated
to increase the selling value of the product by processing it into several processed food
products. This activity is intended to support the idea of developing Islamic boarding
school income and increasing students' skills, which is focused on efforts to maintain
business continuity and improve the welfare of students through the creation and addition
of product value through sharia economic approaches, marketing management, and
accounting. The implementation method is in the form of counselling and simulations to
provide an overview of the process of creating and diversifying processed food products
that are more varied. The participants of the activity were very enthusiastic, active in
discussions, and already had an understanding and were able to change their traditional
mindset to be more creative. They made the action plan by diversifying raw catfish
products into processed catfish.
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1. PENDAHULUAN

Pondok Pesantren (Ponpes) Madinah Al
Hijrah, yang terletak di Kampung Halimun,
Desa Cimanuk, Kabupaten Pandegang,
Provinsi Banten memiliki potensi alam dan
lingkungan yang mendukung untuk pengem-
bangan budidaya pertanian, perikanan dan
produk olahan makanan. Potensi tersebut
telah dimanfaatkan oleh pihak Ponpes
dengan memanfaatkan lahan pertanian untuk

sawah dan budidaya ikan lele. Hasil panen
dan budidaya ikan lele tersebut awalnya
masih digunakan untuk konsumsi sendiri
dan belum dijual ke konsumen. Selanjutnya

usaha budidaya ikan lele mulai dirintis dan
direncanakan akan dilakukan secara rutin
agar dapat dipasarkan dan menjadi sumber
pendapatan yang dapat menopang kebu-
tuhan keuangan Ponpes.

Budidaya ikan lele dirasakan cukup
efektif dan ekonomis, dengan jangka waktu
budidaya memakan waktu sekitar 3-4 bulan
setiap musim dan dapat diproduksi sebanyak
1,1 ton/tahun/Ha (Mawardiningsih, 2016).
Budidaya ikan lele ini mulai dicoba untuk
dirintis di Ponpes Madinah Al Hijrah dengan
perkiraan panen setiap 3-4 bulan setelah
penebaran bibit usia sekitar dua minggu atau
setelah ikan lele mencapai ukuran konsumsi
6-9 ekor/kg. Hasil bududaya ikan lele ini
rencananya akan  dijual kepasaran. Di
pasaran harga jual ikan lele bervarisi. Harga
di tingkat pedagang atau pengepul berkisar
antara Rp.15.000/kg sampai Rp.16.0000/kg.
Sedangkan di tingkat konsumen, harga jual
ikan lele konsumsi mencapai Rp.16.000/kg
sampai Rp.18.000/kg. Harga tersebut kurang
sebanding dengan biaya yang dikeluarkan
mulai dari pembelian bibit, pembelian
pakan, pemeliharaan, dan tenaga Kkerja.

Gambar 1. Budidaya ikan lele di Ponpes Madinah Al Hijrah

Permasalahan seperti ini semakin terasa di
saat panen raya (saat pengeringan kolam)
harga ikan lele per kilogram cenderung turun
di bawah harga standar sehingga menim-
bulkan kerugian. Masalah ini kerap
dikeluhkan oleh para pembudidaya ikan lele.

Agar hasil budidaya ikan lele memiliki
nilai jual tinggi, perlu kiranya membuat
inovasi ke dalam bentuk makanan olahan
dari pada menjualnya dalam bentuk ikan
segar (Faridah & Yuniati, 2019). Mengolah
ikan lele menjadi makanan olahan dan
mengemasnya dengan menarik diharapkan
dapat bernilai jual lebih tinggi serta
berpotensi meningkatkan pendapatan.

Tidak cukup sampai pada tahap inovasi,
agar produk yang dihasilkan dapat diterima
dan laku di pasaran, penting untuk meng-
identifikasi dan menentukan target pasar
sehingga jelas pasar yang dituju untuk
menentukan strategi apa yang perlu dilaku-
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kan untuk memasuki segmen pasar tersebut
(Chatterjee dkk., 2022). Selanjutnya agar
usaha yang dirintis menguntungkan dan
terus berkesinambungan, perlu perencanaan
yang matang baik dari sisi perhitungan
bisnis maupun pengelolaan usaha (Pefialba-
Aguirrezabalaga dkk., 2022).

Permasalah diidentifikasi, baik dengan
analisis data asli maupun melakukan wa-
wancara langsung. Tiga permasalahan utama
disimpulkan dan akan dicarikan solusinya
melalui kegiatan PkM. Rangkuman per-
masalahan dan solusi yang ditawarkan
dirangkum dalam Tabel 1.

Tabel 1. Permasalahan dan solusi

No Permasalahan

Solusi

1 Hasil budidaya lele berdaya
saing rendah.

Menggali ide dan kreativitas dalam membuat inovasi
hasil budidaya lele menjadi makanan olahan yang

bernilai jual tinggi.

2 Belum terindentifikasi dan
terciptanya pasar sasaran.

3 Belum ada perencanaan usaha
secara matang.

Membimbing mitra dalam mengidentifikasi dan
menentukan target pasar potensial.
Mendemontrasikan langkang-langkah membuat
rencana bisnis.

Ponpes berupaya agar produknya
disukai konsumen, yaitu dengan penciptaan
value atau nilai di dalamnya (Topleva &
Prokopov, 2020; Calderon dkk., 2021).
Value adalah pembanding yang akan
membedakan suatu produk dengan produk
sejenis milik kompetitor. Nilai produk bukan
hanya sebatas pada materi yang bisa
dihitung saja seperti harga, ukuran, berat,
dan lainnya namun juga mencakup bagai-
mana konsumen melihatnya (Ndzana dkk.,
2021).

Nilai produk akan menjadi pembanding
dan pembeda dari produk sejenis lainnya,
dan juga berguna untuk meningkatkan
reputasinya. Value produk di mata konsu-
men sangat berpengaruh pada nilai jualnya
(Rahman dkk., 2022). Semakin bagus
nilainya kemungkinan akan semakin tinggi
pula nilai jualnya.

Penciptaan nilai pada produk, menjadi
hal penting untuk keberlangsungan usaha
yang dijalankan oleh pengurus Ponpes dan
para santri. Saat ini produk-produk yang
dijual adalah produk yang tidak diolah.
Pengembangan produk dengan upaya
menambah nilai sangat perlu dilakukan, oleh
karena itu sangat diperlukan pembekalan

pengetahuan tentang: (i) Penciptaan peluang
usaha dari hasil budidaya ikan lele; (ii)
Mengidentifikasi target pasar, dan (iii)
Membuat rencana bisnis yang akan dija-
lankan.

Untuk itu, tim PkM FEB Universitas
Trisakti bermitra dengan Pondok Pesantren
Madinah Al Hijrah, yang memiliki potensi
baik dari sisi sumber daya alam maupun
sumber daya manusia yang potensial untuk
dikembangkan. Ponpes memiliki banyak
generasi muda yang memilik potensi untuk
menjadi wirausaha yang cerdas dan
berakhlak mulia yang nantinya berpotensi
menjadi pemimpin di masa depan. Kegiatan
ini diharapkan dapat berkontribusi secara
keilmuwan dan menjadi salah satu kegiatan
Tri Dharma Perguruan Tinggi, yaitu Pengab-
dian kepada masyarakat.

2. METODE

Pelaksanaan program ini merupakan ke-
giatan yang berkelanjutan. Secara garis
besar, tiga tahapan dilakukan mulai dari
input-proses-output. Tahapan input men-
jadi langkah awal kegiatan. Dimulai dari
sebelum pelaksanaan kegiatan PkM, tim
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PKM telah melakukan koordinasi
dengan ketua dan pengurus mitra
sehingga diketahui permasalahan dan
kebutuhan yang sedang dihadapi oleh
mitra. Tahapan ini disebut tahapan
analisis situasi yang menghasilkan
perumusan masalah dan alternatif solusi
yang dapat diberikan. Hasil analisis pada
tahap ini adalah Ponpes dianggap belum
berdaya bisnis maksimal.

Tahapan kedua adalah tahapan
proses, yaitu tahapan pelaksanaan
dengan metode edukasi melalui penyu-
luhan dan simulasi yang dilakukan
secara partisipatif. Pelatihan dimulai
dengan penjelasan mengenai peluang

B
Wb

Gambar 2. Pelaksanaan kegiatan PkM

Tahapan akhir adalah evaluasi agar
mitra lebih berkembang. Rangkaian kegiatan
ini  tentunya harus dapat menjadi
pembelajaran pada yang lainnya, baik itu
pemberian motivasi maupun sebagai

usaha yang berasal dari faktor internal
dan eksternal. Faktor internal berasal
dari diri kita sendiri, seperti bakat dan
minat. Sedangkan faktor eksternal
adalah hal-hal yang berkaitan di luar dari
diri kita, seperti sumber daya dan
kebutuhan pasar.

Kegiatan ini dilakukan oleh tim
PkM ini mencakup keahlian dalam
bidang ekonomi dan keuangan Islam,
manajemen pemasaran dan akuntansi.
Selain itu juga didukung tim dari tenaga
kependidikan, mahasiswa, dan alumni.
Gambar 2 menunjukkan kegiatan tim
PkM dan mitra saat kegiatan berlang-
sung.

Suatu kerangka kerja Yanhg
membahas model bisnis
desapkan dalam bentuk visual

@ hentuk kanvas yang digunakan
menjelaskan, ian,
memetakan, menilal, dan
menganalisis mode| bisnis

Bisnin yang Sudah

B Memulai Bisnis Bon

Ada 3=belumnyo

rangkaian penyebaran keilmuan. Kegiatan
ini memberikan luaran berupa laporan
kegiatan, hak cipta, dan publikasi artikel di
jurnal. Adapun diagram alir pelaksanaan
program ditunjukkan pada Gambar 3.

97



PELUANG USAHA: IDE USAHA YANG KREATIF

Yolanda Masnita, Khomsiyah, Dida Nurhaida

e-ISSN 2721-0634, Vol. 4 No. 2, halaman 94-101, September 2022
DOI:

Mitra belum
berdaya

&

Mitra lebih
berdaya

Gambar 3. Diagram alir pelaksanaan PkM

3. HASIL DAN PEMBAHASAN

Pelaksanaan kegiatan edukasi/ penyuluhan
dan pelatihan simulatif difokuskan pada upaya
penambahan nilai produk. Awalnya mitra
beternak lele, kemudian menjual lele hidup
dengan berbagai ukuran yang tentu harga
jualnya rendah dan tidak menghasilkan
keuntungan maksimal. Edukasi tim PkM
melalui penyuluhan dan simulasi berupaya

IDE BISNIS

1AN [KAN

menambah nilai dengan mengolah produk
menjadi barang jadi atau barang setengah jadi.
Penambahan nilai ini selain menambah harga
jual juga membuka lapangan pekerjaan baru
(Masnita dkk., 2021). Upaya yang dapat
dilakukan adalah mengolah lele menjadi
berbagai panganan menjadi bisnis olahan ikan
lele (Gambar 4).

#1

FILLET

S———~
Kk Kol o
Comeon Seft wion Ealin 3%

P bruupu ku._¥a krupuk kalsi
B9 s Dy ADIQu

Gambar 4. Contoh olahan ikan lele

98



PELUANG USAHA: IDE USAHA YANG KREATIF

Yolanda Masnita, Khomsiyah, Dida Nurhaida

e-ISSN 2721-0634, Vol. 4 No. 2, halaman 94-101, September 2022
DOI:

Ide dan peluang harus disaring dan
dinilai untuk kelayakannya (Masnita dkk.,
2020; Berliyanti dkk., 2021). Ide dan
peluang usaha harus dapat dibedakan antara
peluang keberhasilan atau gagal. Suatu
peluang usaha harus memenuhi atau mampu
memenuhi beberapa kriteria, seperti (i)
Permintaan yang nyata, yaitu: merespon
kebutuhan yang tidak, (ii) Dipenuhi atau
mensyaratkan pelanggan yang mempunyai
kemampuan untuk membeli dan bisa
memilih, (iii)) Pengembalian investasi
(return on investment) yaitu memberikan
hasil dalam jangka waktu cepat, lama dan
tepat waktu, (iv) Kompetitif yaitu dapat
mengimbangi/ lebih baik, atau sama dari
sudut pandang pelanggan dibandingkan
dengan produk atau jasa yang tersedia, (V)
Mencapai tujuan yaitu memenuhi tujuan dan
aspirasi dari orang atau organisasi yang
mengambil resiko, (vi) Ketersediaan
sumberdaya dan keterampilan, yaitu terjang-
kau oleh penguasa dari segi sumberdaya,
kompetensi, persyaratan hukum.

Cara Mencari PELUANG USAHA ZZ
z ~
{8 Tl £
Il
= =— B L Rena potarl di4- Mini & Skat
8. Mharsbises bk bizais, Mamcar e
e, menganung o " =5
reest, 41 - ™ -
na -
’_gu Y
T ] \
-.Pf?- W 3. Pursatbar unbs i aghiongen sebites.
b 3 %?--.-
B Parbatihan belrutoha Maryarsint 4 ‘
et e g s e |

Gambar 5. Peluang usaha

Ide dan peluang usaha tidak datang
dengan sendirinya. Beberapa cara untuk
mendapatkan ide dan peluang di antaranya
adalah (i) Mengenali potensi diri, dengan
mengetahui minat dan bakat. (ii) Perhatikan
usaha di lingkungan sekitar. Jika sudah ada
yg mendahului membuat usaha yang sama,
maka wajib untuk memiliki keunikan lain
dari produk yang sudah ada terlebih dahulu.
(iii) Perhatikan kebutuhan masyarakat di
sekitar, identifikasi kebutuhan yang belum
terpenuhi. (iv) Menggali informasi, berdis-
kusi dengan pakar, teman, komunitas bisnis.

(v) Membaca buku bisnis, mencari ide di
internet, mengikuti seminar bisnis, ataupun
melihat pameran-pameran bisnis.

4. KESIMPULAN

Kegiatan PkM dengan mitra Ponpes)
Madinah Al Hijrah, peternak Lele di di
Kampung Halimun, Desa Cimanuk,
Kabupaten Pandegang, Provinsi Banten
ditujukan untuk mendukung ide
pengembangan budidaya pertanian,
perikanan dan produk olahan makanan,
dimana saat ini lebih difokuskan pada
peternakan lele dan menjual lele mentah
tambah diolah terlebih dahulu. Upaya untuk
menambah nilai produk, khususnya produk
olahan lele sebagai upaya mempertahankan
kelangsungan usaha serta meningkatkan
kesejahteraan ponpes dilakukan melalui
penerapan strategi pada bidang ilmu
ekonomi & keuangan syariah, manajemen
pemasaran, dan akuntansi. Hasil PkM
menunjukkan mulai berubahnya pola pikir
tradisional dalam menjalankan usaha,
peningkatan pemahaman dan kemampuan
penciptaan kreativitas dan pengembangan
diversifikasi produk serta pengelolaan
kualitasnya yang penting untuk mening-
katkan daya saing produk di pasar, sejalan
dengan Abdullah (2010).

Hasil PkM juga menerapkan strategi
pemasaran agar penjualan dapat
ditingkatkan kembali, dengan mengolah lele
mentah menjadi aneka produk olahan siap
saji seperti kerupuk lele, abon lele, dan lele
filet. Kemudian dilakukan pengepakan atau
kemasan produk yang menarik. Metode
pelaksanaan berupa edukasi/ penyuluhan
dan simulasi guna memberikan gambaran
mengenai proses penciptaan kreasi dan
diversifikasi produk lele yang lebih variatif,
menjaga kualitas produk dan strategi
memasarkan produk yang lebih tepat.
Peserta kegiatan sangat antusias, terlibat
aktif dalam diskusi dan telah memiliki
pemahaman serta mampu mengubah pola
pikir tradisionalnya menjadi lebih kreatif.
Hal ini dibuktikan dengan rencana tindakan
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berupa diversifikasi produk lele.

Untuk melanjutkan kegiatan PkM di
Primkopti Swakerta secara berkesinam-
bungan sampai dengan tiga atau lima tahun
ke depan, maka perlu keterlibatan secara
serius dari pihak-pihak terlibat utamanya
adalah pengelola ponpes serta pemerintah
daerah setempat, seperti kepala desa,
koperasi desa, tim pelaksana PkM dari
kampus serta departemen lainnya yang tepat.

Ucapan Terima Kasih

Terima kasih diucapkan kepada pengelola
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